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学習目標と狙い

資料作成に必要となる表現法と、そのそもそもの原点である思考法について学
習する。
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表現方法といったhowの内容かと思っていましたが、メッセージ・ストーリー構成などの思考法にも触れられていてわかりやすかったです。特にストーリーボードは、今後提
案書を作成する際に活用したいと思います。

すべての階層で共通するコンピテンシー（ビジネス環境理解）

すべての階層で共通するコンピテンシー（グローバル）

すべての階層で共通するコンピテンシー（イノベーション）

すべての階層で共通するコンピテンシー（ビジネス環境理解）

第1回 オリエンテーション
第2回 目的・ターゲットを設定する
第3回 インパクト・メッセージを作る①
第4回 インパクト・メッセージを作る②
第5回 相手目線の論理構成①
第6回 相手目線の論理構成②
第7回 ストーリーと資料の構成
第8回 テキスト・表で表現する
第9回 グラフで表現する
第10回 図で表現する

【概要】
提案書を作成する際、訴求ポイントが伝わらない・毎回手直しが発生し作成の作業効
率も悪い、など多くのビジネスパーソンが悩みを抱えています。
本講座では、相手に伝わる論理的な書類の構成から、具体的な表現のテクニックまで
を幅広く解説し、演習を通して実践的なスキルを学びます。
提案の目的（相手に理解してほしいこと）を設定し、相手の期待値を意識したプレゼ
ンを行うための具体的な方法や、相手の記憶に残り、納得させ、感動を与える「明快
性」や「意外性」、相手目線の論理構成、ノイズカットやフォーカスを意識したグラ
フや図の作成など、あらゆる職種・ポジションに必要な相手に伝わるメッセージ構築
の方法を習得します。


